


創業塾5令和 年度

令和５年度 創業塾カリキュラム

 吹田商工会議所 FAX : 06-6330-3350

MAKE YOUR
NEW LIFE

対象者：創業に興味のある方、創業準備中の方・創業して間もない方
申込締め切り :定員: 32名  2 0 2 3年8 / 3 0 (水 )まで

氏　名

9/ 2（土）

9/ 9（土）

9/16（土）

9/23（土）

9/30（土）

参加申込書

性　別 男 性　　　・　　　女 性

① 会社員　   ② 経営者・役員　   ③ 専業主婦    ④ パート・アルバイト　  ⑤ 学生  　 ⑥ その他（　　　　　　　　　　　　      ）

フリガナ

年　齢

住　所

TEL E-mail

現在の職業

業　種（※上記で①または②と回答された方のみ）

現段階での創業に対しての計画をお聞かせください。

① 創業に対して興味がある　　　　② 創業をしたいが、迷っている　　　　③ 創業を具体的に考えている　　　　④ 既に創業している

〒

吹田市では、吹田市役所、日本政策金融公庫吹田支店、吹田商工会議所の3機関が連携して、創業者を支援する“すいた創業 支援ネット―ワーク”を26年7月より立ち上げました。
本創業塾では、そのネットワークで受講者の方の支援をさせていただくため、3機関で受講者の情報を共有させていただくことをご了承ください。
その他、ご記入いただいた情報は主催者・関係機関からの各種連絡・情報提供のために利用させていただきます。

※

9:30～11:00 11:00～12:30 13:30～15:00 15:00～16:30

オリエンテーション
受講者同士の自己紹介

すいた経営革新支援センター
佐藤　雅一　氏

すいた経営革新支援センター
佐藤　雅一　氏

中小企業診断士専門相談員

専門相談員

石川　聖子　氏

中小企業診断士 石川　聖子　氏

中小企業診断士 石川　聖子　氏

ファシリテーター : 中小企業診断士 石川　聖子　氏

販売促進専門家 岡田　和彦　氏

税理士 小山　直樹　氏 日本政策金融公庫　吹田支店

SNS専門家 小澤　直輝　氏

中小企業診断士 石川　聖子　氏

販売促進手法

税務・会計の基礎

事業計画策定①

事業計画策定③ 総括

事業計画策定②

日本政策金融公庫の創業支援

ネットを使った集客法

創業を成功させる心構え マーケティングと営業手法
経営指導経験の長い診断士から
創業の心得について、事例を交
えながら、経営理念の大切さや
成功に至る考え方などを学ぶ。

商品やサービスがどのようにして売れ、継続した営業活動ができ
るか。「誰に、何を、どのように」のマーケティングのポイント
を理解する。

売上を上げ続けるには、さまざまなアクションを常に起こす必要が
ある。どのような手立てがあるか、具体的な手法について、長年、
販売促進に携わって来られた講師から、アドバイスを受ける。

お金を貸す立場から、創業の計画書の
中身や借り入れに際して気を付けるべ
き点についてアドバイスを受ける。

創業塾をすべて受講した者を、「特定創業支援事業による支援を受けた者」として認定し、希望者には国の支援策を活用できる証明書を吹田市から発行します。
また、創業塾の一部のカリキュラムを受講できなかった場合は最大2日間、すいた経営革新支援センターでの専門相談により、証明書発行の対象者となる補完的な措置も実施しています。

※

新型コロナウイルスの影響により開催日程が変更になることもございますのでご了承ください。※

圧倒的に進化しているネットの世界を知って、そのビジネスへの
活用法を学ぶ。

記帳の仕方から、決算書の作り方、税務の基礎知識、
会計ソフトの使い方まで総合的に税務・会計を学ぶ。

具体的な事業計画の立て方をマーケティング理論に基づいて学ぶ。 創業体験（事業者）から学ぶ
実際に創業して、現在、事業が軌道に乗っておられる事業者から
生の体験を語って頂く。

仮説として立てた事業計画をもとに、具体的な内容を詰めて、計画の立て方をシュミレーションする。
それぞれに立てた計画について、グループで、話し合う。

・今後のフォロー
・支援事例


